GHIDUL TAU COMPLET
Business online autentic + Systeme.io pas cu pas

— by Digital Mind System —

Construieste ceva al tau. Dupa regulile tale.

Sistemul vanzarilor corecte

© Drept de revanzare inclus (MRR) * Fara modificari permise « Pret de
vanzare: 38€

Acest ghid se vinde la pachet cu ghidul ,,Configurare platforma
Systeme.io®. Ambele ghiduri se vand la pret de 38 de euro si nu se pot
vinde separat.”
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Drepturi de utilizare — Sistemul vanzarilor corecte

Acest document este distribuit sub licenta Master Resale Rights (MRR).
Prin achizitionarea sau primirea acestui produs, esti de acord cu
urmatorii termeni:

Aveti dreptul sa:
+ Revandeti acest produs ca atare, nemodificat, la pretul minim de
38¢€.

+ Ilincludeti intr-un pachet platit alaturi de alte produse, cu conditia
ca pretul total al pachetului sa fie de minimum 38€.

+ Permiteti cumparatorilor vostri sa il revanda mai departe cu aceleasi
drepturi MRR.

+ 1l promovati pe retelele de socializare sau prin email marketing ca
produs al vostru.

Nu aveti dreptul sa:

+ Modificati, editati sau eliminati orice parte din continutul acestui
document.

+ 1l oferiti gratuit in orice form& — nici ca bonus, nici ca material de
captare.

+ Pretindeti ca sunteti autorul original al continutului.

+ 1l distribuiti pe platforme de torrente sau site-uri de partajare
gratuita a fisierelor.

+ Reduceti pretul de vanzare sub 38€.

Prin achizitionarea acestui produs, confirmati ca ati citit si
acceptati acesti termeni de utilizare.
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Termeni si conditii — Produs digital

contact@digitalmindsystem.com | digitalmindsystem.com

1. Obiectul contractului

Prin achizitionarea acestui produs digital, cumparatorul primeste acces
imediat la documentul digital descris, conform licentei MRR mentionate
mai sus. Produsul este livrat in format digital (PDF/DOCX) si nu implica
livrare fizica.

2. Pretul si plata

Pretul produsului este de 38€ (treizeci si opt de euro), TVA inclus
conform §19 UStG (Kleinunternehmerregelung). Plata se efectueaza
integral Tnainte de accesarea produsului, prin metodele de plata
disponibile pe platforma (Stripe / PayPal).

3. Livrare si acces

Accesul la produs se acorda imediat dupa confirmarea platii, prin link de
descarcare trimis pe adresa de email introdusa la comanda. Vanzatorul
nu este responsabil pentru adrese de email introduse gresit de
cumparator.

4. Drept de retragere — Produse digitale

Conform §356 alin. (5) BGB, dreptul de retragere pentru continut digital
se stinge imediat ce descarcarea sau accesul a inceput, cu acordul
explicit al cumparatorului. Prin finalizarea comenzii, cumparatorul
confirma ca este de acord cu livrarea imediata si renunta la dreptul de
retragere de 14 zile.

5. Raspundere

Vanzatorul nu garanteaza rezultate financiare specifice ca urmare a
utilizarii informatiilor din acest produs. Continutul are scop educativ si
informativ. Fiecare utilizator este responsabil pentru deciziile si actiunile
sale comerciale.
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6. Proprietate intelectuala

Continutul original al acestui document este creat de lulia Florina Dragut
— Digital Mind System. Revanzarea este permisa exclusiv in conditiile
licentei MRR descrise mai sus. Orice utilizare neautorizata poate
constitui o incalcare a drepturilor de proprietate intelectuala.

7. Legea aplicabila

Prezentul acord este guvernat de legislatia Republicii Federale Germania.
Orice litigiu va fi solutionat pe cale amiabila sau, daca nu este posibil, in
fata instantei competente din Germania.

Prin achizitionarea acestui produs confirmati ca ati citit, inteles
si acceptat acesti termeni.
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Despre acest ghid

Acest ghid a fost creat pentru femeile care vor mai mult decat un salariu
fix si 0 zi de luni care le apasa. Poate esti la inceput si nu stii de unde sa
pornesti. Poate ai incercat, te-ai pierdut in informatii si ai renuntat. Poate
iti doresti ceva al tau, dar nu stii exact cum sa construiesti.

Ei bine, este normal. Asa incepe fiecare.

Ceea ce diferentiaza pe cineva care reuseste de cineva care renunta nu
este talentul sau norocul. Este faptul ca a gasit un sistem, o persoana
sau un ghid care i-a aratat calea pas cu pas — fara sa se piarda in ceata
informatiilor de pe internet.
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Pentru a incepe corect si daca vrei sa intelegi cum sa pui in practica
acest model de business( cu rezultate bineinteles)atunci trebuie sa
intelegi care este diferenta dintre nevoie, dorinta si obiectiv.

Nevoie, Dorinta si Obiectiv

Ghid practic pentru claritate si aliniere personala

Scopul modulului

La finalul acestui modul vei sti:
& sa faci diferenta clara intre nevoie, dorinta si obiectiv
& sa-ti identifici propriile nevoi reale
& sa-ti transformi dorintele in obiective concrete

1. Ce este o NEVOIE?

O nevoie este ceva esential pentru echilibrul tau fizic, emotional sau

mental. Nevoile sunt de baza si nu pot fi ignorate pe termen lung
fara consecinte.

& siguranta

& iubire si conexiune

& odihna

& stabilitate financiara minima
& recunoagtere

Daca o nevoie nu este indeplinita — apare frustrarea, anxietatea sau
dezechilibrul.

2. Ce este o DORINTA?

O dorinta este ceva ce iti doresti, dar nu este esential pentru
supravietuire sau echilibru. Dorintele sunt influentate de mediul social,
experiente, comparatie cu altii si stilul de viata.

4 0 masina mai scumpa

€ vacante exotice

&€ haine de brand

Dorintele pot deveni infinite daca nu sunt constientizate.
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3. Ce este un OBIECTIV?

Un obiectiv este o dorinta clara, definita si transformata intr-un plan
concret. Are directie, termen limita si pasi de actiune.

& ,Vreau sa economisesc 5.000€ in 6 luni”
@& ,Vreau sa slabesc 5 kg in 3 luni”
@& ,Vreau sa lansez un curs online pana in iunie”

Obiectivele transforma dorintele in rezultate.

Diferenta pe scurt

Concept Ce este Caracteristica
principala

Nevoie Esentiala Trebuie Am nevoie de
indeplinita siguranta
Dorinta Optionala Imi place / Vreau o masina
vreau noua
Obiectiv Plan concret Are actiune si Strang bani
termen pentru masina
in 12 luni

EXERCITII PRACTICE

«1  Exercitiul 1: Clarificare

Am nevoie
de:

imi
doresc:

Transform aceasta dorinta in
obiectiv:

Exercitiul 2: Filtru de realitate

& Este o0 nevoie reala sau o influenta externa?
& Ce se intdmpla daca nu o obtin?
& Merita energia si timpul meu?
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Alege o dorinta din viata ta si transform-o intr-un obiectiv folosind
formula:

,Vreau sa pana la data de prin

»

, Traiesc dupa nevoile mele reale sau dupa dorintele impuse de
exterior?”
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Obiectivul SMART

Un cadru puternic pentru stabilirea obiectivelor clare, masurabile si
realizabile

1. INTRODUCERE

Ce este metoda SMART?

SMART este un acronim care descrie cele cinci calitati esentiale pe care
trebuie sa le aiba un obiectiv bine formulat. Dezvoltata initial in domeniul
managementului, metoda SMART a devenit astazi unul dintre cele mai
utilizate instrumente in coaching, leadership si dezvoltare personala.

Ea transforma intentii vagi in planuri concrete, actionabile. Un obiectiv

SMART nu este despre a visa mai mic — ci despre a gandi mai clar. ti
ofera un cadru care elimina ambiguitatea, creste motivatia si iti permite
sa masori progresul real.

n Specific — Direct, detaliat si cu sens clar pentru tine
n Masurabil — Cuantificabil, stii exact cand I-ai atins
“ Accesibil — Realist, cu resursele necesare la indemana
n Relevant — Important pentru viata ta in acest moment
Timp — Are o data de start si un termen clar
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2. FUNDAMENT
De ce este important sa ne setam obiective?

Creierul uman are nevoie de directie. Fara un obiectiv clar, energia ta se
risipeste in activitati care nu te duc nicaieri. Un obiectiv bine formulat
activeaza resursele interne, clarifica prioritatile si creeaza un sentiment
puternic de scop.

& Claritate si directie — Un obiectiv clar iti spune exact unde mergi.
Elimina zgomotul si iti ofera un filtru prin care iei decizii zilnice.

& Motivatie sustinuta — Obiectivele bine definite creeaza un
sentiment de scop. Stii de ce faci ceea ce faci si asta iti alimenteaza
energia.

&€ Masurarea progresului — Fara un obiectiv, nu stii daca avansezi

sau stagnezy. Ai puncte de referinta clare care iti confirma ca esti pe
drumul cel bun.

&€ Responsabilitate personala — Cand iti asumi un obiectiv concret,
cresti nivelul de responsabilitate fata de tine. Nu mai exista scuze vagi.

& Cresterea increderii — Fiecare obiectiv atins consolideaza
convingerea ca esti capabila. Succesele mici construiesc fundatia
pentru realizari mari.

& Reducerea anxietatii — Incertitudinea creeaza stres. Un plan clar

transforma haosul in pasi gestionabili, dand creierului sentimentul de
control.
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3. DISTINCTIE ESENTIALA
Diferenta dintre dorinta si obiectiv
Multi oameni traiesc cu dorinte — si se intreaba de ce viata lor nu se

schimba. Raspunsul sta in diferenta fundamentala dintre a dori si a
decide.

DORINTA OBIECTIVUL SMART

,Vreau sa fiu mai sanatoasa.” ,Voi alerga 5 km de 3 ori/sapt.,
timp de 2 luni.”

X Este vaga si nedefina v Este clara si precis definita
X Nu are un termen limita v Are termen limita stabilit
X Ramane in zona visarii v Presupune angajament real
X Usor de amanat la nesfarsit v Stii exact cand ai atins-o

,O dorinta raméne un vis pana in momentul in care ii dai o
forma, un termen si un plan. Abia atunci devine un obiectiv —
si abia atunci incepe schimbarea.”

4. CRITERIILE SMART
Construieste-ti obiectivul criteriu cu criteriu

Parcurge fiecare dimensiune si raspunde cu sinceritate la intrebarile de
explorare. Cu cat raspunsurile tale sunt mai detaliate, cu atat obiectivul
tau devine mai puternic si mai ancorat in realitate.
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Obiectivul este direct, detaliat si are insemnatate, sens si valoare
pentru tine. Cu cat este mai specific, cu atat creierul tau stie mai
bine spre ce sa se indrepte.

intrebari de explorare: Ce vrei s obtii? Cum va ar&ta obiectivul tdu
cand va fi atins? Poti sa fii mai specifica?

M — Masurabil

Obiectivul este masurabil si progresul poate fi urmarit pas cu pas
pana la succes. Daca nu il poti masura, nu stii niciodata daca ai
ajuns.

intrebari de explorare: Succesul obiectivului tiu este cuantificabil?
Cum vei sti ca ti-ai atins obiectivul? Cum transpui intentia in ceva
masurabil?

i

Obiectivul este realizabil, realist, iar tu ai instrumentele si resursele
necesare pentru a-l atinge. Ambitios — da. Imposibil — nu.

intrebari de explorare: Cum vei obtine ceea ce ti-ai propus? Poti
face tu asta? Ai resursele necesare? Care sunt pasii concreti de
urmat?

R — Relevant

Obiectivul este aliniat cu starea ta de bine si este important pentru
viata ta in acest moment. Daca nu rezonaeaza cu valorile tale,
motivatia va disparea.

intrebari de explorare: Ce te motiveaza si atingi acest obiectiv? De
ce vrei sa atingi acest obiectiv? Cat de important este pentru tine

Obiectivul are o data de inceput si o data de finalizare. Fara termen,
orice obiectiv poate fi amanat la nesfarsit. Termenul creeaza urgenta
sanatoasa.

intrebari de explorare: Cand demarezi procesul? Cand faci prima
actiune? Cand va fi obiectivul atins? Care este termenul limita? Este
realist acest termen?
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5. INCHEIERE & CHEMARE LA ACTIUNE

Momentul perfect nu va veni niciodati. incepe acum.

Ai parcurs intreg cadrul SMART. Acum stii ce inseamna un obiectiv bine
formulat, de ce este esential sa ti- setezi si care este diferenta dintre a
visa si a actiona. Dar cunoasterea singura nu schimba nimic. Exista un
singur lucru care face diferenta: decizia de a face primul pas — astazi,
nu maine.

1. Identifica UN singur obiectiv. Cel mai important lucru pe care vrei
sa il atingi in urmatoarele 90 de zile. Concentrarea este superputerea
ta.

2. Scrie-l prin filtrul SMART. |a o foaie de hartie si raspunde la
fiecare intrebare din cadrul SMART. Actul fizic al scrierii creste
angajamentul fata de obiectiv.

3. Stabileste prima actiune pentru azi. Nu pentru saptamana
viitoare. Oricat de mica ar fi — un e-mail trimis, un telefon dat, 10
minute alocate. Prima actiune sparge inertia.

4. Spune-i cuiva despre obiectivul tau. Angajamentul public creste
dramatic rata de finalizare. Responsabilitatea externa este un motor
puternic.
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WORKBOOK
Nevoie vs Dorinta vs Obiectiv — Ghid practic pentru claritate si aliniere

personala

1. CLARITATEA PERSONALA
[Ce simt ca imi lipseste in viata mea acum?

¥ Care sunt nevoile mele reale (emotionale, mentale, fizice)?

2. DORINTELE MELE

Ce imi doresc in acest moment?
1.

2.

3.

3. TRANSFORMAREA iN OBIECTIV
Dorinta mea este:

,Vreau sa pana la data de

E

Primul pas (in urmatoarele 48h):
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Angajamentul meu

In urmatoarele 7 zile voi:

, lraiesc in acord cu nevoile mele reale sau cu dorintele
influentate din exterior?”
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Sistememul vanzarilor corecte

Primul pas: intelege de ce faci asta

Inainte sa postezi ceva, inainte sa iti faci profilul, inainte de orice altceva
— trebuie sa raspunzi sincer la trei intrebari. Ele sunt busola ta.

1. De ce faci asta? Care este motivul tau real?
2. Cui te adresezi? Care este profilul clientei tale ideale?
3. Cum te promovezi pe baza DE CE-ului tau?

Aceste intrebari nu sunt retorice. Sunt punctul de start al oricarui
business care functioneaza pe termen lung. Cand stii DE CE faci ceva,
cum o comunici devine natural. Cand nu stii, orice postare suna fortat —
si oamenii simt asta.

la-ti timp sa raspunzi la aceste trei intrebari inainte sa continui.
Ele sunt fundamentul pe care se construieste tot restul.

Filosofia unui business care functioneaza pentru tine

Exista cateva adevaruri pe care trebuie sa le intelegi inainte de orice
strategie sau tehnica. Acestea sunt fundamentul pe care construiesti tot
restul.

+ Businessul tau trebuie sa fie construit in functie de viata ta de zi cu
Zi — nu invers.

+ Trebuie sa te reprezinte pe tine: valorile tale, stilul tau, ritmul tau.

+ Nu trebuie sa te chinui. Daca simti ca te lupti cu el in fiecare zi, ceva
nu e aliniat.

+ Trebuie sa functioneze si atunci cand nu esti activa pe retele.
Construieste ceva pasiv.

+ Urmareste un plan si adapteaza-l asa cum ti se potriveste tie.

+ Nu te da batuta. Experienta vine pe parcurs, nu trebuie sa le stii pe
toate de la inceput.
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Cel mai mare avantaj pe care il poti avea la inceput? Sa te lasi
ghidata de cineva care a facut deja acest research pentru tine.

Pregateste-te mental inainte sa incepi

inainte de orice actiune practicd, trebuie sa iti pregatesti terenul din
interior. Multi oameni esueaza nu din lipsa de informatii, ci din lipsa de
mindset potrivit.

Gandeste-te: vrei sa faci ceva, care este primul lucru pe care il faci?
Probabil dai un search pe Google. Dupa ce gasesti informatii, exista
doua variante:

+ Renunti — pentru ca te-ai bagat in ceata si nu stii de unde sa incepi.
+ Continui sa cauti — dar si asa, la un moment dat, oboseala castiga.

Concluzia? Este greu ca incepatoare sa ajungi sa stii totul fara sa ai
experienta. Experienta vine pe parcurs si este diferita pentru fiecare. De
aceea cel mai important este sa te lasi ajutata de o persoana care a
trecut deja prin tot acest research pentru tine — sa scutesti timp, nervi si
bani.
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Sistemul in 3 pasi — cum creste businessul tau

Etape

+ 1.Fa-te cunoscuta
+ 2. Vinde
+ Scaleaza

Acesta este cel mai important capitol din ghid. intelegand acesti 3 pasi,
vei sti exact unde esti acum, ce trebuie sa faci in continuare si de ce
lucrurile nu merg daca sari un pas. Multi oameni se descurajeaza sau
intra in burnout tocmai pentru ca nu stiu ca exista o ordine fireasca in
care se construieste un business online.

Nu poti vinde daca nimeni nu te stie. Nu poti scala daca nu ai
vandut. Ordinea conteaza.

Fa-te cunoscuta — construieste incredere

In aceasta etapa nu vinzi. Postezi constant pentru ca oamenii
sa te cunoasca, sa vada cine esti, ce valori ai si de ce merita
sa te urmareasca. Contul tau creste, audienta se incalzeste,
curiozitatea apare.

Ce faci in aceasta etapa:
+ Postezi despre povestea ta — de ce ai ales sa faci asta
+ Arati evolutia ta zilnica, chiar daca esti la inceput

+ Nu ai rezultate sau testimoniale inca? Vorbesti despre drumul tau:
ce incerci, ce inveti, ce simti. Autenticitatea vinde mai mult decéat
orice cifra.

+ Interactionezi cu audienta: raspunzi la comentarii, pui intrebari in
story-uri

+ Urmaresti ce tip de continut atrage mai multa curiozitate si repeti

Dureaza pana cand oamenii incep sa iti scrie, sa intrebe, sa reactioneze
constant. Aceasta este semnalul ca esti pregatita sa treci la pasul 2.
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Vinde — transforma curiozitatea in clienti

Acum ca oamenii te stiu si au incredere in tine, poti introduce
oferta. Nu vinzi agresiv — ghidezi. Raspunzi la intrebari,
explici valoarea, tratezi obiectiile si ii ajuti sa ia o decizie.

Ce faci in aceasta etapa:
+ Introduci postari de vanzare (dar nu mai mult de 30% din continut)
+ Raspunzi la mesaje personalizat — nu cu texte copiate
+ Inveti s3 tratezi obiectiile cu calm si empatie
+ Faci follow-up dupa conversatii
+ Colectezi primele testimoniale si le folosesti in continut

Atentie la burnout in aceasta etapa:

Dac& nu vinzi imediat, nu inseamna c& nu merge. Inseamna ca audienta
ta inca se incalzeste sau ca mesajul tau are nevoie de ajustare. Testeaza,
nu renunta.

Scaleaza — fa sa functioneze fara tine

Ai vandut, ai clienti multumiti, ai testimoniale. Acum
construiesti sistemele care fac businessul sa creasca chiar si
cand nu esti activa: email marketing, afiliati, automatizari.

Ce faci in aceasta etapa:
+ Construiesti o lista de email si trimiti campanii regulate
+ Activezi programul de afiliati — clientii tai devin ambasadori
+ Creezi funneluri automate pe Systeme.io
+ Analizezi ce a mers cel mai bine si repeti la scara mai mare
+ [ti permiti s fii mai putin activa pe retele fard sa scada vanzarile

Aceasta este etapa visata — dar nu se poate ajunge la ea fara primele
doua.

Nu te compara cu cineva care e in etapa 3 cand tu esti in etapa
1. Fiecare a inceput de la zero.
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Planul tau de continut — simplu, de la zero

Daca nu ai niciodata postat pentru un business si nu stii nimic despre
marketing digital, aceasta sectiune este pentru tine. Iti explic exact ce sa
postezi, cand si de ce — fara termeni complicati.

Cele 3 tipuri de postari

(D Postari de crestere — ca sa te cunoasca lumea

Scopul lor este sa aduci oameni noi pe cont si sa construiesti incredere.
Nu vorbesti despre produse. Vorbesti despre tine.

+ Povestea ta — de ce ai ales sa faci asta

+ O zi din viata ta — cum imbini jobul cu businessul
+ Ce ai invatat azi — chiar daca esti la inceput

+ O greseala pe care ai facut-o si ce ai inteles din ea

@ Postari de incalzire — ca sa vrea sa cumpere

Scopul lor este sa arati ca produsul functioneaza. Daca nu ai
testimoniale, vorbesti despre evolutia ta.

+ Evolutia ta: ce stiai acum 3 luni vs. ce stii acum
+ Ce s-a schimbat in viata ta de cand ai inceput

4+ Primul tau rezultat, oricat de mic — prima vanzare, primul follow,
prima reactie

+ Cand ai testimoniale: posteaza-le cu permisiunea clientei, in
cuvintele ei

® Postari de vanzare — ca sa cumpere

Scopul lor este sa prezinti oferta direct. Nu mai mult de 30% din tot
continutul tau.

+ Ce contine programul si ce obtii concret
+ Cat costa si de ce merita
4+ Un CTA clar: cum poti cumpara, unde dai click
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Cum arata o saptamana de postari
+ Luni — postare de crestere (povestea ta, evolutie, ce ai invatat)
+ Marti — story cu interactiune (intrebare, sondaj, Q&A)
+ Miercuri — postare de incalzire (evolutie sau testimonial)
+ Joi — story cu continut educativ sau motivational
+ Vineri — postare de vanzare cu CTA clar
+ Séambata — reel personal sau motivational
+ Duminica — pauza sau repost la ceva ce a mers bine

La inceput nu urmaresti cifre mari. Urmaresti sa fii constanta si
sa inveti ce functioneaza pentru tine.

Idei de video-uri care atrag si vand

Video-uri despre viata ta reala
4. Cum te simti dupa o zi de lucru in care ai muncit mult dar nu esti
apreciata?
5. Cum te simti cand stii ca luni dimineata te asteapta munca cat
pentru doua persoane?
6. Uite cum imbin jobul cu businessul meu — o zi din viata mea

7. Ce s-a schimbat in mine de cand am decis sa construiesc ceva al
meu

Video-uri educative si practice
1. 3 metode prin care poti realiza venituri suplimentare online.
2. Un sistem in 3 pasi ca sa iti construiesti un mic business dupa job.
3. Cum alegi ce ti se potriveste — cum iti gasesti domeniul tau.
4. Cum sa lucrezi inteligent, nu mai mult.
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Video-uri despre evolutie (fara rezultate inca)
Nu ai nevoie de testimoniale sau cifre mari. Evolutia ta este povestea ta.

1. Ce stiam acum 3 luni vs. ce stiu acum despre businessul online
2. Prima mea vanzare — cum m-am simtit si ce am inteles

3. Greselile pe care le-am facut la inceput si ce am invatat din ele
4. De ce nu am renuntat cand parea ca nu merge nimic

Video-uri despre mindset

1. Cine spune ca nu poti reusi online daca lucrezi si la jobul clasic?

2. De ce cel mai greu pas nu este sa incepi — ci sa continui cand nu
vezi rezultate imediat

3. Nu trebuie sa fie perfect. Trebuie sa existe.

Configureaza-ti profilul si formula de continut

Profilul de Instagram / TikTok

Profilul tau este prima impresie. Cineva care ajunge pe el trebuie sa
inteleaga in 3 secunde: cine esti, ce faci si de ce ar trebui sa te
urmareasca.

+ Bio clar: cine esti, cui te adresezi, ce oferi
+ Poza de profil clara, profesionala — fata vizibila
+ Highlight-uri: Despre mine / Testimoniale / Oferta / Cum sa incepi

+ 3 video-uri fixate (pin): Cine esti — Ce inseamna businessul tau —
Cel mai vazut video
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Formula pentru reel si carusel — slide cu slide

Fiecare reel sau carusel urmeaza o structura clara. Gandeste-te ca
fiecare poza are un rol specific:

Poza 1 Prima imagine sau primele 2 secunde opresc
HOOK scrollul.

Exemplu: Nu vei crede cat am castigat luna asta
lucrand 1 ora pe zi

Poza 2 Arata ca intelegi exact cu ce se lupta
=10):{NS Y)W urmairitoarea ta.
Exemplu: Si eu credeam ca nu am timp, ca e greu,
ca nu e pentru mine...

Poza 3 Prezinta solutia — fara sa o vinzi agresiv.
VARV Fxemplu: P4nd am descoperit un sistem simplu pe
care il poti face si tu.

Poza 4 Arata evolutia ta sau un testimonial. Daca nu ai,
DOVADA arata procesul.
Exemplu: Uite unde eram acum 2 luni vs. unde sunt
acum.

Spune exact ce trebuie sa faca. Un singur
indemn, clar.
Exemplu: Scrie-mi DETALII in DM si iti explic totul.

Un reel bun nu inseamna efecte speciale. inseamna mesajul
potrivit, la omul potrivit, la momentul potrivit.
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Gaseste strategia ta — autentica si personala

Nu exista o strategie universala. Exista strategia ta — cea pe care o
descoperi testand.

Creeaza continut astfel incat omul sa zica: si eu vreau asta. Cand aduci
curiozitate si oamenii incep sa intrebe, ai gasit firul. Atunci inveti sa vinzi.
Inveti cum sa le raspunzi si sa ii ghidezi spre decizie.

Nu toate postarile vand. Dar gaseste povestea ta si fa-o in stilul
tau — nu cum face toata lumea.

De ce nu functioneaza autenticitatea pentru tine inca?
+ Copiezi exact ce face toata lumea, fara sa aduci nimic din tine.
4+ Nu crezi in tine ca poti.
+ Nu stii inca cum sa te faci autentica in fata camerei.

Aceste obstacole se rezolva. Cu practica si cu un plan.

Cum vinzi — conversatii, obiectii si follow-up

Cum raspunzi la mesaje

Gresala frecventa: cand cineva scrie "detalii", ii trimitem imediat un
mesaj kilometru cu toate informatiile. Gresit.

inainte de a vorbi despre ofertd, pune intrebari. Afld motivul pentru care
au intrat in contact. Odata ce stii de ce vor, raspunsul tau se
concentreaza exact pe acel motiv.

Exemplu de conversatie corecta:
+ Ea: Detalii

+ Tu: Buna! Cu placere. Ca sa iti pot raspunde cel mai bine — ce te-a
atras la ce postez eu?

+ Ea: Vreau si eu ceva al meu, sa castig extra pe langa salariu.

+ Tu: Perfect, exact pentru asta am creat asta. iti explic exact cum
functioneaza pentru cineva ca tine...
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Cum raspunzi la obiectii — cu exemple

Cand cineva nu cumpara imediat, nu inseamna c& nu vrea. inseamna ca
are o teama sau un bloca;.

Nu am bani.
+ Nu raspunde cu: "inteleg, hai cand ai."

+ Raspunde cu: "inteleg. Pot s te intreb — daca banii nu ar fi un
obstacol, ai vrea sa incepi? Exista si o varianta in rate, daca asta
ajuta."

Nu am timp.

4+ Nu raspunde cu: "Toata lumea are timp daca vrea." (suna
condescendent)

+ Raspunde cu: "Inteleg perfect, si eu am un job full time. De aceea
am ales ceva ce se poate face in 1 ora pe zi. Vrei sa iti arat cum
arata concret o zi din viata mea?"

E prea scump.

+ Raspunde cu: "Fata de ce il compari? Fata de un curs de 500€ are
un pret mic, fata de nimic pare mult. Dar ce obtii este... [enumera
valoarea concreta]."

Trebuie sa vorbesc cu sotul.
+ Raspunde cu: "Bineinteles! Vrei sa iti trimit un rezumat scurt pe care
sa i-l arati? Sau iti place ideea si tu, personal?" — aflidacaeo
obiectie reala sau o0 amanare.
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Follow-up — ce faci cand clientul nu mai raspunde

Majoritatea vanzarilor se fac dupa 3-5 contacte. Daca cineva nu a mai
raspuns, revino.

1. Ziua 2 — Mesaj cald: "Am vrut sa verific daca ai mai avut timp sa te
gandesti. Sunt aici daca ai intrebari."

2. Ziua 4 — Adauga valoare: "Am postat un video despre [subiect
relevant]. Poate te ajuta sa intelegi mai bine cum functioneaza."

3. Ziua 7 — Creeaza urgenta usoara: "Mai am locuri disponibile /
pretul se schimba in curand. Nu vreau sa ratezi daca esti
interesata."

4. Ziua 14 — Ultimul mesaj: "Inchei conversatia noastré ca s& nu te
deranjez, dar daca te razgandesti, sunt oricand disponibila."

5. Oricand dupa — Daca posteaza ceva pe retele, reactioneaza natural.
Ramai in vizorul ei.

Follow-up-ul nu este hartuire. Este grija. Oamenii sunt ocupati
si uita — un mesaj cald le reaminteste ca esti acolo.
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Systeme.io vs Stan Store

Stan Store iti da o usa. Systeme.io iti da toata casa.

Functie Systeme.io Stan Store
Plan gratuit Da, forever free Nu
Pret plan de baza $17/luna $29/luna
Upsells / Order Incluse gratuit Doar la $99/luna
bumps
Funnel builder Avansat Nu exista
Email marketing Complet Limitat
Creare cursuri Da Minimal
Fara taxe pe Da Da
tranzactii

Pe scurt: daca vrei sa vinzi un singur produs maine dimineata, Stan
Store e suficient. Daca vrei sa construiesti ceva care creste si aduce
bani constant — Systeme.io este singura alegere inteligenta.

www.digitalmindsistem.com @IULIADIGTALMIND @ANNADIGITALMIND


https://www.digitalmindsystem.com/sistemul-vanzarilor-corecte

Tutorial complet Systeme.io — pas cu pas

| Nu ai nevoie de cunostinte tehnice. Urmezi pasii in ordine si
| totul va fi gata in cateva ore.

Systeme.io e o platforma simpla unde faci totul pentru afacerea ta
online: pagini de prezentare, emailuri automate si vanzari — tot intr-un
singur loc, ieftin si usor.

) systeme Why systeme.io?  Features  Resources ~  Pricing Signin
Your platform for
email marketin

Powering 500,000+ entrepreneurs
Get your free account now!

Enter your email address Click here

17 Free forever © No credit card required

Punctele forte? Nu ai nevoie de mai multe programe scumpe, o folosesti

rapid chiar daca esti la inceput, si iti creste afacerea pas cu pas.

Aici faci pagini frumoase cu poze, unde spui cine esti tu, povestea ta si

de ce vinzi produsele astea - clientul vede exact de ce sa aiba incredere

in tine.

Cel mai misto: te promovezi direct prin emailuri, nu depinzi de Facebook

sau Instagram unde postarile tale pot sa nu fie vazute.

De ce conteaza asta? Ajungi sigur la oameni, castigi mult mai mult decat

cheltui (de 40 de ori!), siii faci clienti care revin mereu. Se face super
usor: adaugi emailurile lor, trimiti mesaje automate si gata.
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Exemple simple:
»Bine ai venit! lata un cadou gratuit.”
,Ai uitat de comanda? Reducere doar azi!”

»3 sfaturi utile + un bonus pentru tine.”

De ce este important sa creezi un sistem separat fata de retelele de
socializare?

Crearea unui loc al tau (cum e Systeme.io cu e-mailuri si pagini proprii)
in loc sa depinzi doar de Facebook sau Instagram e esentiala pentru
afacerea ta.

De ce e vital?

Retelele sociale decid cine vede ce postezi — daca te blocheaza sau
schimba regulile, pierzi totul. Cu propriul sistem, tu controlezi e-mailurile
clientilor tai, asa ca mesajele ajung sigur la ei, oricand vrei tu.

Ce castigi clar?
Social media: Postezi o oferta, vad 5-10 din 100 — zero vanzari.
Sistemul tau: Trimiti e-mail direct — 20-30 cumpara pe loc.

Plus mare: Daca Facebook dispare, tu vinzi in continuare linistit!

www.digitalmindsistem.com @IULIADIGTALMIND @ANNADIGITALMIND



https://www.digitalmindsystem.com/sistemul-vanzarilor-corecte

CUM? Prin pagini frumoase de vanzare

¥ Oferta mea: ,Cum sa generezi venituri multiple dintr-un simplu clic

in interior vei gasi: »

» Un sistem bine structurat - aplicabil pentru orice domeniu

++

de activitate
Sistem de
generare
venituri multiple
DINTR-UN

% SINGUR CLICK

@ Mini-curs video gratuit — explicd cum sa faci vanzari

multiple
£ Potrivit pentru incepatori si avansati
# Secretele promovarii corecte pe o platforma software

B Secretele promovirii corecte pe retelele de socializare

Unelte:

@ Cum sa vinzi pe pilot automat - dupa o strategie clara si

testata () sys[:eme.no

Secretele
promovirii
eficient

@ Cum sa iti imbraci corect oferta — astfel incat sd te

r‘a%
reprezinte pe tine si brandul tau retclelorde

socializare

¥ Vanzarea prin emotii - intelege ce inseamna valoarea intr-

un produs 57€ = doar 10€

© Cum sa promovezi produsul corect si in afara retelelor de

socializare
o Da, vreau sistemul de generare vanzari

/” Secretele unei vanzari automate profesionale multiple

~{ Secretele unei vanzari organice corecte B . o
Oferta valabila pe perioada limitata

Tulia & Ana \. Programeazd un apel

= SiS[ClHll/ care [UCTCdZd PCHH'U tine -

Afacerea ta

Tu alegi cum

InovA este un singur sistem cu trei cdi — automatizeazd ce ai, construieste
ce nu ai, sau cdgtigd ca afiliat fard sd ai nimic al tiu.

F » r,p f .
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Pagini unde iti poti concentra toate produsele tale

|

[ulia & Ana

@iuliadigitalmind . @annadigitalmind

Sistemul care lucreazd pentru tine.
Automatizare - Afiliere - Brand

[ntrad in InovA

Sistem «:nmp]u - 3 directii, un singur program

& Inscrie-te la Webinar

in fiecare marti live

D) _y .
\ [ 1‘0%:1'1111]&‘11/“‘1 un LlpCl cu not

20-30 min, fird presiune

ﬁ' Descarci material gratuit

dcsprc InovA

@& Devino Afiliat

comisioane de 80%
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Asa arata un sistem dupa 4 saptamani

NOI PISTE

139

-> adresele de e-mail adunate pe platforma

VANZARI

1.091 EUR

-> vanzarile realizate prin e-mail marketing
Stii ce este interesant? Ca prin acest sistem tu poti vinde orice.

Cum poti aduna aceste adrese de e-mail?

Pe Systeme.io, aduni emailuri usor oferind ceva gratuit (,,cadou” numit
lead magnet) — un video, PDF sau checklist — schimb de email. Oamenii
se inscriu singuri, tu i ai pe lista pentru mesaje viitoare.
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Pasi simpli sa incepi

1. Creezi un cadou gratuit: un video scurt cu sfaturi sau un PDF cu ,,5
trucuri pentru vanzari online”

2. Fa o pagina simpla: titlu mare ,,la gratuit checklist-ul meu!”, camp
email + buton , Trimite”.

3. Ei introduc emailul — merg pe o pagina de multumire cu linkul

cadoului + se adauga automat pe lista ta.
4. Setezi email automat: ,Multumesc! lata linkul tau” + oferte viitoare.

I OB

" A

Webinar Gratuit -
Cum sa construiesti un venit online
cu un Sistem eficient

(]
oy X7l —— .
c e Webinar gratuit

SRR/ \

Adauga datele tale mai jos si inscrie-te la Webinar

O Da, sunt de acord cu termenii si conditiile plus politica de confidentialitate
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De ce functioneaza

Oamenii adora gratuitul util, asa dai valoare intai si construiesti incredere.
Un singur cadou bun aduna sute de emailuri, pe care le folosesti sa vinzi
fara sa depinzi de social media. Testeaza cu un video de 5 minute
despre produsele tale digitale!

Ca sa intelegi mai bine sistemul

Pagina de
Pagina abonare multumire/
vanzare
Client -> adresa e-mail = e‘bGO}:( Y [ ——
gratult

O

O

promovarea urmatoarelor tale oferte

Super simplu:

Clientul descarca GRATUIT PDF-ul tau — lasa e-mailul
E-mailul intra automat pe lista ta in Systeme.io

Ofertezi lista ta cu produsele date spre vanzare

Tu creezi o data o lista de e-mailuri

Systeme.io le trimite singur la toti cei de pe lista.
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Daca vrei sa intelegi pas cu pas cum faci acest sistem, am pregatit un
ghid special cu Systeme.io — atasat in pachet, gata sa-I folosesti!

Dar daca vrei sa mergi mult mai departe, te asteptam in Inova — unde
invatam impreuna, direct pe modelul tau de afaceri, pana ajungi la
rezultate mari!

Intra in InovA aici -> ww.digitalmindsistem.com

Scaleazd atacerea ta la un alt nivel cu norx ;)

Esti gata sa incepi?

Nu ai nevoie sa stii totul. Ai nevoie de un prim pas.

Acest ghid ti oferd structura. Tu aduci autenticitatea. impreun,
construiesti ceva real.

ww.digitalmindsistem.com

© Drepturi rezervate. Revanzare permisa la minim 38€. Modificarea
continutului este interzisa.
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